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Légende des couleurs et abréviations

Composante de la formation (4 composantes correspondant aux activités principales de I'expert immobilier : I - Il - lll - IV)
Unité de formation (8 UF)
Unité de compétences (18 UC) durée en
composante i | : I'expertise immobiliere 10 jours
UF i 1. expertise appliquée au métier 4
UCi 11 Science expertale : comment mener une expertise : des termes de références au rapport, en respectant les regles fondamentales. 2
UCi 12 De l'expert national a I'expert international : comment travailler pour, avec ou a l'international 1
Uci 13 la profession d'expert immobilier : missions, contrats, responsabilités, déontologie 1
UF i 2 maitriser la législation immobiliere 6
UCi 21 Droit de propriété et démembrement du droit de propriété ; droit immobilier approfondi 2
UCi 22 Droit des sols : urbanisme et aménagement 2
UC i 23 Droit des baux : commun, habitation, commerciaux, professionnels... 2
composante i Il : évaluation et valorisation des biens immobiliers 12 jours
UF i 3. tenir compte des aspects économiques 6
UCi 31 Economie immobiliére : acteurs, marché, offre demande, occasion, neuf, institutionnel... 2
UC i 32 Statistiques et mathématiques financiéres : méthodes, tableaux, graphiques, indices immobiliers... 2
UC 133 Fiscalité immobiliere : fiscalité liée a la construction, a la gestion, a I'achat, a la vente... 2
Ufi 4. Evaluer un bien immobilier 6
UCi 41 Technologies de la construction : DTU, normes, diagnostic, lecture de plans... 2
UCi42 Estimation immobiliere : méthodes d'évaluation, chiffrages, cas pratiques... 4
composante i lll : le conseil en immobilier 7 jours
UF i 5. maitriser les techniques de conseil 5
UCi 51 conseiller des entreprises publiques ou privées 3
UCi52 conseiller des particuliers 2
UF i 6. savoir communiquer 2
UCi61 communication interpersonnelle 2
composantei IV : gérer et développer son cabinet d'expertise 7 jours
UF i 7. gérer son cabinet 4
UCi 71 organisation et management 2
UCi 72 gestion comptable et financiére, prix de revient, budgets et contrdle de gestion, seuil de rentabilité... 2
UF i 8. développer son activité 3
UCi 81 techniques de vente et marketing, repérage des donneurs d'ordre, prescripteurs et autres partenaires 2
UCi 82 stratégie d'entreprise et planification stratégique 1
nombre de jours total|36




